
Erfahren Sie mehr auf
www.teledata.de

TeleData White-Label-Geschäftsmodell

Unsere White-Label-Lösung:  
Ihr Netz. Unser Know-how. 

Steigern Sie Ihre Marktpräsenz und Ihr Produktportfolio mit  
unserer maßgeschneiderten Telekommunikationslösung.  
Angepasst an Ihre Marke, unterstützt durch unsere Expertise  
und technologische Erfahrung. Ihr Design – unsere Technologie.

Maßgeschneiderte  
Telekommuni kationslösungen
für Ihr Energieunternehmen
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Durch unser Modell können Stadtwerke ohne  
große Investitionen und Know-How direkt in den  
Telekommunikationsmarkt einsteigen.

Als Full-Service-Internetprovider entwickelt die TeleData 
seit über 25 Jahren maßgeschneiderte Telekommuni-
kationslösungen für Geschäfts- und Privatkunden in der 
Region Bodensee-Oberschwaben-Allgäu-Hegau. Als 
Tochter zweier regionaler Stadtwerke profitieren Sie von 
unserer langjährigen Erfahrung.

Wenn Sie ein Leerrohr- oder Glasfasernetz besitzen  
oder dessen Ausbau planen, um eigene Telekommu-
nikationsdienste anzubieten, ist das TeleData White-
Label-Modell die passende Lösung für Sie.

Was ist das White-Label-Partner  
Geschäftsmodell?

Profitieren Sie von unserem Partner-Netzwerk. 

Wieso ist die TeleData der richtige 
Ansprechpartner für Ihr Unternehmen?
Synergieeffekte partnerschaftlich nutzen

    TeleData bietet Ihnen eine fertige 
Telekommunika tionslösung zum Weiter-
verkauf – unter Ihrem eigenen Namen.

    Erfahrung in der Energiebranche, da 
Tochterunternehmen zweier Stadtwerke

    Bekannt mit den Synergieeffekten  
eines solchen Zusammenschlusses

    Berücksichtigung aktueller 
Zukunftsthemen wie Smart City  
bei den Glasfaser-Masterplanungen

    Enge Abstimmung mit dem  
White-Label-Partner ist uns sehr wichtig

    Partnerschaft auf Augenhöhe

Mit uns sorgenfrei in den  
Telekommunikationsmarkt einsteigen!

Geschäftsführung 

Kfm. Armin Walter 
Techn. Stephan Linz

Sitz Friedrichshafen

 SEIT

1997

105
Mitarbeiter:innen

in 2024

18.500
Privatkunden

Eigene
Rechenzentren

Eigene
TV-Kopfstation 

Muttergesellschaften

STADTWERK AM SEE  
GmbH & Co. KG

Technische Werke  
Schussental GmbH & Co. KG 

34%66%

Formulare, Produktblätter,  
Anleitungen und Anschreiben  
auf eigenes Design anpassbar. 
Unterstützung bei Marketing-
maßnahmen und Entwicklung 
von Marketingkonzepten.

Schnittstelle vom Kunden-
management-Tool zum Abrech-
nungssystem (z.B. SAP) und 
automatisierte Rechnungs-
erstellung an den Endkunden.

2nd-Level Support, aktives 
Monitoring, 24/7 Service. 
Auf Wunsch auch Hotline 
und 1st-Level Support.

Eigenes Kundenmanage-
ment-Tool, Webservice mit 
Anschlussdaten und 
Ticketsystem – alles aus 
einer Hand.

Internet, Telefonie, TV/IP-TV, 
Rechenzentrumsleistungen, 
E-Mailing, Public WLAN  
und mehr – alle Dienste sind 
individuell anpassbar.

Die Einkaufsgemeinschaft bietet günstige 
Konditionen sowie umfassende  
Dienstleistungen im Einkauf, inklusive 
Lagerung und Versand.

Von der Erstellung neuer  
Fttx-Masterpläne bis zur Aktuali-
sierung bestehender: Unsere 
Planer mit über 20 Jahren  
Erfahrung stehen zur Verfügung.

White-Label-Partner
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Wir freuen uns auf die  
gemeinsame Kooperation –  
kommen Sie gerne auf uns zu.

Ihr Ansprechpartner:
Oliver Schreibmüller
Expert Partner Manager

Telefon:  07541 5007-228
E-Mail:  oliver.schreibmueller@teledata.de

Geschäftszeiten
Montag bis Donnerstag:  
8:00 – 18:00 Uhr
Freitag: 8:00 – 16:00 Uhr

TeleData GmbH
Kornblumenstraße 7
D - 88046 Friedrichshafen

Telefon: +49 (0) 7541 5007-200  
oder (kostenfrei) 0800 5007 200
vertrieb@teledata.de

www.teledata.de


